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Le Zurichois (1819-
1882) a fondé la
Schweizerische
Kreditanstalt en

1856, aujourd’hui
connue sous le
nom de Credit
Suisse. Alfred
Escher est aussi
alorigine dela
création de PEPFZ

(1854) et de la Loi

sur les chemins de

fer en Suisse.

Banques et PME:
je t’aime moi non plus

Plusieurs banques suisses se décrivent comme partenaires
privilégiés des entrepreneurs. Pourtant, des petites

et jeunes sociétés reprochent aux banques leur frilosité

et sont contraintes de chercher des maniéres alternatives

de se financer. Sophie Woeldgen

“ éme avant la pan-
démie de Covid-19,
les banques ne pré-

taient .pas aux petits commerces
et au secteur de la restauration.»
A l'image de Guillaume Morand,
fondateur et directeur des bou-
tiques Pump it up et Pompes
funébres, les entrepreneurs ne

font pas systématiquement ap-
pel & un établissement bancaire
pour financer leurs projets et re-
cherchent des moyens alternatifs.

«On ne s'est jamais dit
gu’une banque pouvait nous sou-
tenir dans notre projet, car elles
ne suivent que trés rarement des
start-up technologiques comme

«Une grande partie des PME sont découragées
par les démarches de demandes de crédit.»

Andress Bietrich Professeur de finance, HES de Lucerne
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«Une banque voyg

la nétre dés les premiers proto-
types», renchérit Maél Fabian,
CEO et cofondateur de Sound-
Map, qui développe un dispositif
permettant de guider des per-
sonnes aveugles et malvoyantes
4 Jaide de sons ou de vibra-
tions. «D’ailleurs, les coachs en
entrepreneuriat ne présentent
ces options qu'd des stades bien
plus avancés.» Pour se finan-
cer, la société issue de I’EPFL
s’est ainsi longtemps reposée sur
des financements publics et se
tourne maintenant vers les fonds
de capital-risque et de business
angels pour financer sa levée de
fonds de 500 000 francs.

Martial Décoppet, respon-
-sable de la clientéle entreprises
pour la Suisse romande chez
Credit Suisse, réfute cette image
de frilosité des banques. «Je
trouve injuste quand jentends
que les banques n’aident pas
les PME, car cela fait trente
ans que je travaille avec des
entrepreneurs et que la ma-




préte un parapluie quand il fait beau et vous le reprend quand il pleut» George Bernard Shaw

e

jorité des retours que nous re-
cevons de nos clients sont trés
positifs!» Le groupe bancaire se
positionne comme «la banque
des entrepreneurs», «On a dans
notre ADN celui de l'entrepre-
neur Alfred Escher, qui a créé
Credit Suisse pour financer le
développement des chemins de
fer en Suisse et le percement du
tunnel du Gothard. Notre objec-
tif est de conclure des affaires.»
Plus concrétement, la banque
aux 100000 entreprises clientes
a versé plus de 3 milliards de
crédits covid a des sociétés
suisses en 2020. Aujourd’hui,
elle compte plus de 35 milliards
de préts accordés 4 des PME et
a mis en place un fonds de capi-
tal-risque pour les PME & hau-
teur de 200 millions via Credit
Suisse Entrepreneur Capital.

Aprés avoir été au point mort

~en milieu d’année 2020, I'in-

vestissement dans les PME est
bel est bien reparti en 2021,
selon Martial Décoppet. «Si l'on
en juge les volumes des crédits
octroyés sous forme de leasing
permettant de financer les ma-
chines et outils de production —
pour lesquels nous sommes nu-
méro un en Suisse —, les chiffres
sont désormais au méme niveau
quen 2019. Cest un vrai signe
que les entreprises- réinves-
tissent. Globalement, 'économie
suisse va trés bien en comparai-
son internationale.»

De nombreuses institutions
se positionnent comme «banques
des PME», a I'instar des banques
cantonales et de Raiffeisen. «Il
faut toutefois définir de quoi on
parle, reléve Patrick Schefer, di-
recteur de la Fondation d’aide
aux entreprises, basée i Geneve.
Une petite entreprise de cinq ou
six collaborateurs ou une socié-
té de 250 employés n’auront pas
la méme réalité financiére, ni les
mémes besoins. En l'occurrence,
ce sont les petites structures qui
souffrent actuellement le plus
de la situation économique et

ont des difficultés 4 trouver des

financements.» Pendant les pre-
miers mois de la pandémie de
Covid-19, la fondation qu’il di-
rige a distribué 38 millions de
francs d’aide 4 464 entreprises
genevoises sous la forme de préts
remboursables en maximum
sept ans.

La période critique arrive
maintenant, estime Patrick
Schefer. «Les banques n’ont pas
forcément une plus grande aver-
sion au risque, mais de nombreux
secteurs font face & beaucoup
d’incertitudes actuellement. Ce
n'est pas parce qu'une PME a ré-
alisé un trés bon chiffre d’affaires
ces cing derniéres années que cela
sera le cas les cing prochaines an-
nées.» L'endettement lié aux préts
covid est une contrainte de plus
pour les entreprises. «Comme les
banques n’ont pas changé leurs
critéres et que la situation s’est
détériorée, il devient vraiment
difficile d’'obtenir un financement
complémentaire.»

Au lancement d'une entre-
prise, P'obtention de préts ban-
caires et/ou de limites de crédit
(le prét pouvant étre sans intérét
si remboursé dans les temps)
reste rare, d’aprés Caroline Wid-
mer, directrice de Pulse Incuba-
teur HES, la nouvelle pépiniére
de projets innovants issue des
six hautes écoles de la HES-SO
Genéve. «Laversion au risque
des banques demeure trés éle-
vée.» Cyril Déléaval, coach chez
Genilem, une association qui a
pour mission d’augmenter les
chances de succés chez les jeunes
pousses, rappelle: «Il ne faut
pas oublier que le modéle des
banques, c’est de réinvestir les
dépdts des épargnants. Or, dans
toute start-up, le risque est trés
élevé. Les banques demandent
au moins trois ans d’existence.»

Lentrepreneur a tout de méme
besoin d’'une banque au dé-
marrage, ne serait-ce que pour
déposer le capital requis obli-
gatoire sur un compte bancaire
(20000 francs dans le cas d’'une

38 millions
de francs

C'est la somme
que la Ferdatien
dafde aux
entreprises
aversée
4464 entreprises
genevoises sous
la forme de préts
remboursables
en sept ans.

10 millions
de francs

de crédits ont
été accordés
- par la plateforme
MNeasredit.ch
a 70 entreprises
parmi

" 1300 demandes.

Merci pour
votre soutien 73
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Sarl ou 100000 francs pour une
SA). Mais, pour obtenir les pre-
miers fonds d’une jeune entre-

«L’aversion au risque des banques
demeure trés élevée.»

carcline Widmer Directrice, Pulse Incubateur HES

prise, on se tourne le plus sou-
vent vers son entourage, observe
Caroline Widmer.
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Le conseil

«Au démarrage, les jeunes entre-
prises doivent avant tout compter

sur les 3 F (family, friends and
fools), les prix et les bourses ainsi
que les business angels (SICTIC,
GAIN, etc.), qui investissent dans
environ 20% du capital des start-
up», note Caroline Widmer, direc-

trice de Pulse Incubateur HES.

Les prix et les bourses per-
mettent aussi de gagner Ses
premiers apports financiers.
«Viennent ensuite les business
angels (SICTIC, GAIN, etc.), qui
investissent dans les jeunes entre-
prises pour environ 20% de leur
capital et permettent d’accélérer le
projet et de le rendre viable.»

Soutenues par la Confédéra-
tion, des coopératives de caution-
nement facilitent par ailleurs l'ac-
cés aux crédits bancaires pour les
PME en fournissant des garanties
aux banques qui prétent de 'argent
aux entreprises. La Fondation
d’aide aux entreprises (FAE) parti-
cipe & ce mécanisme au travers du
Cautionnement romand.

Le crowdfunding ou le
crowdlending, ot des emprunteurs
peuvent demander un prét et des
investisseurs peuvent financer di-
rectement ces projets de préts oude

Publireportage

crédits, sont également devenus in-
contournables depuis quelques an-
nées. La plateforme Neocredit.ch,

" créée par Vaudoise Assurances et

Credit.fr, a, parmi 1300 demandes
environ, octroyé 70 préts pour un
montant de 10 millions de francs,
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Le conseil
«Les PME se tournent vers

les services de crowdlending,

car ce type de service propose
des solutions adaptées,

avec de petits crédits, de Uordre
de 150 000 francs par exemple,
qui n’intéresseraient pas la plu-

part des bangues autrement»,
explique Vincent van Seumeren,

CEO de Neocredit.ch

En effet, elles ne peuvent gé-
néralement pas les souscrire
de maniére suffisamment

meemenasmss s ssensen Publicité

Banque WIR: Taux d’intérét négatifs pou:
le «kboom de PPor bétony. rui cn suisse. Pouria suisse. Depuis 1934

Les experts économiques sem-
blent pour une fois d’accord sur
un pronostic: dans un proche
avenir, la Banque Nationale
Suisse (BNS) ne va pas aug-
menter son taux directeur afin
de ne pas favoriser un renchéris-
sement du franc suisse.

Le niveau bas des taux d’intérét
a déclenché un boom sur le mar-
ché immabilier suisse. «or bé-
ton» représente depuis peu une
"des derniéres possibilités d’inves-
tissement encore rentable, ce qui
contribue a faire augmenter les
prix. Les taux bas permettent aux
Banques d‘offrir des conditions
de crédit trés attrayantes. Il peut
méme s’agir de taux d'intérét
négatifs comme en propose par
exemple la Bangue WIR.

Depuis 1934, la monnaie com-
plémentaire WIR pour PME s’est
établie par le biais du bénéfice
d'intérét exceptionnel gu’elle ac-

cordait & ses titulaires. Le «crédit
hypothécaire a valeur ajoutée
WIR» est unique dans le monde
de la finance suisse: |l prévoit

le calcul d’un intérét négatif de
-1,500%. Pour investir dans
leurs entreprises, la Banque WIR
propose aux PME une hypothé-
que fixe sur une durée de cing
ans, pour laquelle ils touchent
des intéréts au lieu d‘en payer.

La raison est évidente: la mon-
naie complémentaire est mise
en circulation par le versement

. des crédits hypothécaires, puis

par l'octroi de mandats corre-
spondants a des PME. Pour
générer une valeur ajoutée, i
faut que I'octroi de ce type in-
habituel de crédit hypothécaire
soit lié, entre autres, au critére
que seules de nouvelles affaires
en relation avec un financement
complet d'immeuble auprés de
la Bangque WIR peuvent étre
soutenues de cette facon.

C'est trés intéressant: en emp-
runtant un demi-million de francs
en monnaie complémentaire
pour compléter son financement
(le plus souvent sous forme

d’un financement mixte avec .
des francs suisses), on recevrait
chaque année 7500 WIR.

Sans changement de la politique
des banques centrales, I'or bé-
ton demeure une possibilité de

i

i

Pour en savoir
plus: wir.ch/hva

placement. Pourquoi pas investir
dans des nouveaux locaux com-
merciaux, dans la rénovation de
vos locaux et de vos bureaux
avec un taux d'intérét négatif?

Banque |

Banque WIR
Auberg 1, 4002 Bale
info@wir.ch | www.wir.ch
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«Si vous voyez un banquier se jeter par la fenétre, sautez derriére lui: vous pouvez étre sir qu’il y a quelque profit & prendre» Volterire
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rentable et efficace. De plus,
I'institution bancaire va sou-
vent leur demander de transfé-
rer tous leurs services financiers
chez elle et, dans une majorité
des cas, exige des garanties sur
le patrimoine privé des admi-
nistrateurs, ce qu’ils n’ont pas
forcément.

Andreas Dietrich, professeur
de finance a la Haute Ecole spé-
cialisée de Lucerne et & I'Institut
des services financiers de Zoug,
garde une vision nuancée de la
situation: «Une grande partie
des PME sont découragées par
les démarches et ne font pas la
demande quand elles ont besoin
d’un crédit. Je pense que c’est le
principal probléme actuel.» En
effet, selon une étude qu’il a coé-
crite avec Reto Wernli, environ
60% des entreprises découra-
gées auraient obtenu un prét si

elles en avaient fait la demande.
Selon I'étude, les PME sont dis-
suadées par des exigences trop
élevées en matiére de garanties,
la lourdeur des procédures et la
crainte de se voir refuser le prét.

Le conseil
«Les petites et moyennes

entreprises doivent davantage

oser démarcher les banques,
malgré la lourdeur des procé-
dures, car notre étude a montré
qu’environ 60% des entreprises
" découragées auraient obtenu
un prét si elles en avaient fait
la demande», appuie Andreas
Dietrich, professeur de finance
a la Haute Ecole spécialisée de

Lucerne.

En bref

LES SUISSES INVESTISSENT EN PRIORITE
DANS LA PREVOYANCE VIEILLESSE

Selon un sondage d’Avalog mené auprés d’investisseurs dans

dix pays d’Europe et d’Asie, la prévoyance vieillesse est la
raison principale d’investir pour les investisseurs suisses
(69%).Alors qu’en Asie on investit surtout dans l'avenir de
la famille. Limmobilier est cité en deuxiéme position (33%).
Autre point intéressant: la Suisse fait figure de lanterne rouge
en matiére d’utilisation de robo-advisors avec 8% seulement,
juste derriére le Japon (13%). En Chine, le conseil fourni par
des robo-advisors est par contre trés répandu (52%).

Plefon et Probus annoncent lewy fusion

Les deux gestionnaires de fortune ont déposé une requéte
d’autorisation pour leur projet de fusion. Avec prés de
4 milliards d’avolis sous gestion, ce nouveau leader de
la gestion de patrimoine en Suisse et & 'international
emploiera plus de 200 collaborateurs, dont 60 en Suisse
(avec des bureatix & Genéve, Beine, Nyon, Sion, Verbier
et Zurich). Uensemble des sociétés du groupe sera réuni
sous la holding actuetle suisse Probus Holding, tandis que
la société de gestion de fortune Probus Compagnie sera
intégrée & Pleion par fusion.

Faites le pas vers la simplicité

Nous prenons en charge votre prévoyance professionnelle. Grace 4 plus de 100 ans d’expérience dans la
prévoyance en Suisse romande, nous avons les spécialistes pour répondre & vos besoms quelle que soit la

taille de votre entreprise. Ainsi vous avez un partenaire sur qui compter,

Plus d'informations sur retraitespopulaires.ch/entreprises

Retraites
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